
 

 

 



 

 

  

Chain Store & Franchise Executive ( CFE. ) 

 หลักสูตร ทางลัดขยายธุรกิจ เกนิ 100 ร้าน 1,000 ล้าน  

 

เป้าหมายโครงการ 

หลกัสตูร Chain Store & Franchise Executive ( CFE. ) " ทางลดัขยายธุรกิจ เกิน 100 รา้น 1,000 ลา้น"  

มีเป้าหมายเพื่อใหผู้เ้ขา้รบัการอบรม ไดร้บัความรูค้วามเขา้ใจ ถึงกระบวนการจัดการธุรกิจตั้งแต่การท าธุรกิจ  

คา้ปลีก / บริการตน้แบบ สู่การจัดวางกระบวนการขยายสาขา และสรา้งความเขา้ใจกระบวนการแฟรนไชสท์ี่  

มุ่งเขา้เป้าผลลพัธม์ากที่สดุ จนสามารถขยายธุรกิจ ขยายสาขาไดจ้ านวนมาก อย่างเหมาะสม และรองรบัโอกาส

ในการควบรวมกิจการกบัองคก์รขนาดใหญ่ โดยถอดบทเรียนจากบคุคลที่เคยท าไดจ้รงิ จนป้ันธุรกิจเติบโตเกินรอ้ย

ร้านพันล้าน สู่เนื ้อหาที่ เข้มข้นพร้อมใช้ เน้นสอนให้เข้าใจสร้างแรงบันดาลใจ ไปสู่การลงมือท าในทันที  

จ านวน 4 วัน (สัมมนา และกิจกรรม workshop จ านวน 2 วัน เรียนผ่านระบบออนไลน ์(zoom) จ านวน 2 วัน)  

และการให้ค าปรึกษาในคอรส์ติดตามผล 1 วัน โดยมีวิทยากร ซึ่งเป็นผู้เชี่ยวชาญด้านธุรกิจในแต่ละสาขาที่

เก่ียวขอ้ง 

 

วัตถุประสงคก์ารฝึกอบรม 

1. เพื่อสรา้งกระบวนการคิด ความเขา้ใจในธุรกิจที่สามารถเติบโตไดใ้นรูปแบบการขยายสาขา และพฒันา

ต่อไปในระบบแฟรนไชส ์โดยมุ่งเนน้หลกัปฏิบติัจรงิ และทิศทางที่ถกูตอ้ง 

2. เพื่อใหม้ีความรูเ้ก่ียวกบัการคิดวางแผนกลยทุธ ์การพฒันาธุรกิจตน้แบบที่เหมาะสมต่อการเติบโต 

3. มุ่งเนน้การศึกษาวิธีการ แบบ How to ที่จะเห็นจากการใชก้รณีศึกษา เป็นองคป์ระกอบการท าใหผู้เ้รียน

เทียบเคียงกบักิจการของตนเองได ้ 

4. ใหผู้เ้รียนไดพ้บผูป้ระกอบการแฟรนไชสท์ี่ประสบความส าเร็จจริง เพื่อใหไ้ดร้บัแรงบนัดาลใจในการต่อ

ยอดธุรกิจ 

5. ใหผู้เ้รียนไดเ้ห็นเป้าหมายในการขยายกิจการตัง้แต่ระยะเริ่มตน้ ถึงปลายน า้ สู่การควบรวมกิจการกับ

องคก์รอ่ืน 



 

 

 

หลักสูตรนีเ้หมาะส าหรับ  

1. ผูป้ระกอบการ ผูบ้ริหาร ทายาทธุรกิจ ที่ตอ้งการเติบโตทางธุรกิจ ดว้ยการขยายสาขา 

2. ผูป้ระกอบการ ทายาทธุรกิจ ผูบ้รหิาร กิจการที่ตอ้งการเตรียมพรอ้มน าแฟรนไชส ์ใชเ้สรมิการขยายสาขา 

3. ผูบ้รหิารสายงานการตลาด และพฒันาธุรกิจ   

4. อาจารยแ์ละนกัศกึษาที่สนใจการเรียนรูก้ารบรหิารสาขาและระบบแฟรนไชส ์

5. กิจการท่ีมีสาขา และแฟรนไชส ์ประสบปัญหาการบรหิารแฟรนไชส ์และดแูลมาตรฐานสาขา 
 

 

 



 

 

ระยะเวลาสัมมนา 

➢ อบรมเนือ้หา พร้อมกิจกรรม Workshop & การแบ่งปันประสบการณ์กรณีศึกษา Case Studies   

On-site & Workshop :  ระยะเวลา 2 วนั 

วนัที่ 27 - 28 มีนาคม 2569 

เวลา 08.30 – 17.30 น. 

 
Executive Dinner Talk  

วนัที่ 28 มีนาคม 2569  

เวลา 18.00 – 22.00 น.  

สถานทีบ่รรยาย  : โรงแรม Alexander Hotel Bangkok 

 

Online : ระยะเวลา 2 วนั  

วนัที่ 1 - 2 เมษายน 2569 

เวลา 09.30 – 16.15 น. 

สถานที ่: ทาง ZOOM APPLICATION 

 

➢ การให้ค าปรึกษา & ติดตามผลหลังเข้าร่วมสัมมนา 1 เดือน   

วนัที่ 8 พฤษภาคม 2569  จ านวน 1 ครัง้ 

เวลา 13.00 – 14.30 น. 

สถานที่   :  ทาง ZOOM APPLICATION 

 



 

 

รายละเอียด " หลักสตูร ทางลัดขยายธุรกิจ เกิน 100 ร้าน 1,000 ล้าน " 

Chain Store & Franchise Executive ( CFE. ) 

 

 Session 1 การพัฒนาธุรกิจต้นแบบให้แข็งแรงเพ่ือการขยายสาขาให้เติบโต 
( Prototype Business Development ) 

• เรียนรูเ้รื่องการพฒันารา้นตน้แบบที่มีความเหมาะสมในการพฒันาในการขยาย

สาขา ดว้ยหลกัการวิเคราะห ์7 หลกัการส าคญั ประกอบดว้ย   

1. Business Concept  

2. Brand Concept  

3. Shop Concept 

4. Product & Service Management 

5. Marketing Plan 

6. Location Pattern 

7. Income & Benefit  
 

 Session 2 การขยายธุรกิจให้เติบโตแบบก้าวกระโดดจากระบบสาขาสู่ธุรกิจแฟรนไชส ์
( Franchise Strategy ) 

• การเชื่อมกลยทุธก์ิจการรา้นสาขาสูก่ารเติบโตดว้ยธุรกิจแฟรนไชส ์

• โครงสรา้งระบบแฟรนไชส ์

• องคป์ระกอบส าคญัที่น าธุรกิจแฟรนไชสใ์หส้  าเรจ็ และเติบโต 

 
   Session 3 กลยุทธแ์ละแผนการเงนิแฟรนไชส ์สร้างกิจการให้มีสาขา 100 ร้าน  

มูลค่า 1,000 ล้าน  
( Finance & Investment Planning ) 

• การออกแบบค่าธรรมเนียมแฟรนไชส ์( Franchise Fee Design ) 

• การสรา้งรายไดใ้นระบบแฟรนไชส ์( Franchise Revenue ) 

• สตูรค านวณความส าเรจ็ แผนการสรา้งแบรนดเ์กิน 100 รา้น ( Branding Formula ) 

และ มลูค่าเป็น 1,000 ลา้น 

• ทางเลือกในการสรา้งความส าเรจ็ มั่งคั่ง จากระบบแฟรนไชส ์(Franchise Strategy) 



 

 

 

 Session 4 กลยุทธก์ารตลาดขยายธุรกิจแฟรนไชสใ์ห้เติบโต 
(  Franchise Marketing strategy ) 

• เครื่องมือการตลาดส าคญัส าหรบัท าธุรกิจแฟรนไชส ์( Franchise Marketing Tool ) 

• วิธีขยายแฟรนไชสอ์ย่างถกูตอ้งและไดผ้ลเรว็ ( Sale Process ) 

• เคล็ดลบัที่ตอ้งรู ้ในการเลือกแฟรนไชสซ์ีที่เหมาะสม ( Selection Process ) 

 
 Session 5 หลักการสร้างคู่มือแฟรนไชสใ์ห้มีประสิทธิภาพ และการใช้เทคโนโลยีใน

ธุรกิจแฟรนไชส ์ 
(Operations System & Technology) 

• หลกัการสรา้งคู่มือปฏิบติัการแฟรนไชสใ์หม้ีประสิทธิภาพ ( Operations Manual ) 

• การใชเ้ทคโนโลยีในระบบแฟรนไชส ์ ( Information Technology Franchise ) 

 
 Session 6 ความส าคัญของสัญญา และข้อพึงระวังทางกฎหมาย 

( Law & Agreement ) 

• ความส าคญัของการออกแบบสญัญาแฟรนไชส ์

• วิธีคิดก่อนออกแบบจดัท าสญัญาแฟรนไชส ์( Franchise Contract ) 

• ประโยชนข์องสญัญาแฟรนไชสใ์นภาคปฏิบติั ( Franchise Contract Practice ) 

• กฎหมายท่ีเก่ียวขอ้ง และ กรณีศกึษาเคสอนัตราย ผิดกฎหมาย ในระบบแฟรนไชส ์ 

( illegal ) 

 
 Session 7 

 
การบริหารความสัมพันธแ์ฟรนไชส ์
( Relationship Management and Franchise Standards ) 

• ความส าคญัในการสรา้งมาตรฐานคณุภาพของสาขา 

• ท าอย่างไรใหบ้รหิารสาขา ไม่เกิดปัญหาที่ควบคมุไม่ได ้( Franchise 

Administration ) 

• การบริหารความสมัพนัธแ์ฟรนไชส ์( Franchise Relationship Management ) 

 



 

 

 

 Session 8 การพัฒนาธุรกิจแฟรนไชส ์ขยายสาขาเพ่ือการเติบโตไปต่างประเทศ  
( International Franchise ) 

• กลยทุธเ์ทคนิคการขยายธุรกิจแฟรนไชสไ์ปต่างประเทศ (International Strategies)  

• กรณีศกึษา การขยายแฟรนไชสใ์น CLMV ( Franchise Expansion ) 

 
 Session 9 เสวนาและการบรรยายพิเศษ  

• การแบ่งปันประสบการณ ์

• Case Studies & Success Story 
 
 

 Session 10 การเรียนรู้เชิงปฏิบัติการ ( Workshop ) 
• ท ากิจกรรม การท าแผนกลยุทธแ์ฟรนไชส ์ 

• การประยกุตใ์ชใ้นธุรกิจตวัอย่าง 
 
  

Session 11 โอกาสเสริมความแข็งแกร่งทางธุรกิจ และเติบโตไปกับสมาคมแฟรนไชส ์ 
และไลเซนส ์

• การบรรยายพิเศษโดยนายกสมาคม แฟรนไชส ์และไลเซนส ์

กบัโอกาสในการเติบโตทางธุรกิจผ่านเครือข่ายความรว่มมือของสมาคมฯ 

 
  Session 12   บรรยายพิเศษ Exclusive Success Stories 

• การบรรยายพิเศษ จากวิทยากร ผูบ้ริหารจากแบรนดด์งั  
 

           Session 13    บรรยายพิเศษ Strategic Partners คู่ค้าธุรกิจผู้อยู่เบือ้งหลังแฟรนไชสด์ัง 

• การบรรยายพิเศษ จากวิทยากร ผูม้ีความเชี่ยวชาญและมีประสบการณต์รงชัน้น า 
จากหลากหลายธุรกิจ 
 



 

 

 

 Session 14 หลักการยกระดับแบรนด ์และเคร่ืองหมายการค้า เพ่ือการขยายสาขา 
( Brand Business Design ) 

• ความส าคญัของการจดทะเบียนเครื่องหมายการคา้  

• ขอ้พิจารณาในการจดชื่อและทะเบียนเครื่องหมายการคา้  ( Trade Mark )  

• หลกัการพฒันาและยกระดบัแบรนด ์เพื่อการขยายสาขาและธุรกิจแฟรนไชส ์ 

( Brand Design ) 

 
Session 15     กลยุทธป้์ายร้านค้า เพ่ือการมองเหน็ การจดจ าแบรนด ์ 
           และการดึงลูกค้าเข้าร้าน 

 ( Retail Signage Strategy ) 

• การบรรยายพิเศษ จากวิทยากรรบัเชิญ    ผูเ้ชี่ยวชาญดา้นธุรกิจอตุสาหกรรมบรรจุ
ภณัฑ,์ ผูเ้ชี่ยวชาญธุรกิจงานสื่อ และป้ายโฆษณา, ผูเ้ชี่ยวชาญดา้นสื่อ และปา้ย
โฆษณา 

 
Session 16     การประยุกตใ์ช้ AI และการยิงโฆษณาออนไลน ์เพ่ือเพ่ิมประสิทธิภาพ 
           ทางการตลาด 

          ( AI & Online Advertising Strategy ) 

• การบรรยายพิเศษ จากวิทยากรรบัเชิญ  ผูเ้ชี่ยวชาญดา้นการตลาดดิจิตอล    
 
               Session 17    การวางระบบซอฟตแ์วรแ์ละแอปพลิเคชัน เพ่ือรองรับการเติบโตของธุรกิจ 
                               หลายสาขา  
 ( Retail Software & Application System ) 

• การบรรยายพิเศษ จากวิทยากรรบัเชิญ    ผูเ้ชี่ยวชาญดา้นระบบซอฟตแ์วรแ์ละแอป
พลิเคชนั  

 
 
 
 
 



 

 

 
     Session 18   การผลิตภาพ วิดีโอ และคอนเทนตโ์ฆษณา เพ่ือเสริมพลังการตลาดร้านค้าปลีก 

         ( Visual Content for Retail Marketing ) 

• การบรรยายพิเศษ จากวิทยากรรบัเชิญ   ผูเ้ชี่ยวชาญดา้นการผลิตภาพ วิดีโอ และ
คอนเทนตโ์ฆษณา 
 

 Session 19 การใช้อีเว้นตเ์ป็นเคร่ืองมือทางการตลาดและการขยายธุรกิจร้านค้า
ปลีก 
( Event Strategy for Retail Owners ) 
• การบรรยายพิเศษ จากวิทยากรรบัเชิญ   ผูเ้ชี่ยวชาญดา้นบรกิารจดัอีเวน้ต ์

 
 Session 20 กลยุทธอ์อกแบบธุรกิจให้เติบโตด้วยการขยายสาขา 

( Franchise Marketing strategy ) 

• การเครื่องมือการตลาดส าคญัส าหรบัท าธุรกิจแฟรนไชส ์  

( Franchise Marketing Tool ) 

• วิธีขยายแฟรนไชสอ์ย่างถกูตอ้งและไดผ้ลเรว็ ( Sale Process ) 

• เคล็ดลบัที่ตอ้งรู ้ในการเลือกแฟรนไชสซ์ีที่เหมาะสม ( Selection Process ) 

 
 Session 21 ออกแบบร้านอย่างไรให้ "เปล่ียนคนเดินผ่านเป็นยอดขาย” 

( Strategic Retail Design: Converting Foot Traffic into Revenue ) 

• การบรรยายพิเศษ จากวิทยากรรบัเชิญ   ผูเ้ชี่ยวชาญดา้นการออกแบบรา้นคา้ 

 
 Session 22 การตกแต่งร้านค้าเชิงกลยุทธ ์เพ่ือเพ่ิมยอดขายและรองรับการขยาย

สาขา 
( Retail Store Decoration Strategy ) 
• การบรรยายพิเศษ จากวิทยากรรบัเชิญ   ผูเ้ชี่ยวชาญดา้นการออกแบบตกแต่ง

ภายใน 

 

 



 

 

 
 Session 23 การจัดอาหารว่างส าหรับงานธุรกิจและอีเว้นตอ์ย่างมืออาชีพ 

( Catering Service for Business Events ) 
• การบรรยายพิเศษ จากวิทยากรรบัเชิญ   ผูเ้ชี่ยวชาญดา้นธุรกิจรา้นขนมและการ

บรกิาร Catering 

 
 Session 24 กลยุทธก์ารประชาสัมพันธเ์ชิงมืออาชีพ เพ่ือยกระดับร้านค้าให้เป็นที่

สนใจของส่ือ 
( Public Relations Strategy for Retail Business ) 
• การบรรยายพิเศษ จากวิทยากรรบัเชิญ   ผูเ้ชี่ยวชาญดา้นการประชาสมัพนัธแ์บรนด์

อย่างมืออาชีพ 

 
 Session 25 ระบบการขายทางโทรศัพทเ์พ่ือการเจาะและเปิดตลาดลูกค้าใหม่ 

( Tele Sales & New Customer Acquisition ) 
• การบรรยายพิเศษ จากวิทยากรรบัเชิญ   ผูเ้ชี่ยวชาญดา้นบรกิารการขายทาง

โทรศพัท ์

 
 Session 26 การบริหารบัญชีและภาษีธุรกิจร้านค้า เพ่ือเพ่ิมก าไรและความมั่นคง

ทางการเงนิ 
( Accounting & Tax Strategy for Retail Business ) 
• การบรรยายพิเศษ จากวิทยากรรบัเชิญ   ผูเ้ชี่ยวชาญดา้นการบริหารจดัการบญัชี

ธุรกิจ และองคก์ร 

 



 

 

สิทธิประโยชนพ์เิศษทีผู่้เข้าอบรมจะได้รับจากหลักสูตร 

Chain Store & Franchise Executive ( CFE ) 

ทางลัด…ขยายธุรกิจ เกิน 100 ร้าน 1,000 ล้าน 

1. รบัสิทธิ์ประเมินความพรอ้มกิจการแฟรนไชสข์องท่าน ผ่านเคร่ืองมือวัด 5 ดา้น  D.I.S.C.S. มลูค่า  

5,000 บาท 

2. วิทยากรจากทีมที่ปรึกษาพัฒนาธุรกิจและแฟรนไชส ์ประสบการณม์ากว่า 20 ปี รวมกันกว่า 400 

กิจการ และวิทยากรรบัเชิญจากนกัธุรกิจแฟรนไชส์ และองคก์รที่ประสบความส าเร็จหลกัพนัลา้น

ขึน้ไป 

3. รวมสุดยอดกลยุทธ์  และเทคนิคทางลัดจากทีมที่ปรึกษาผู้ทรงคุณวุฒิ  และวิทยากรพิเศษ 

กว่า 20 ท่าน มุ่งเนน้การถ่ายทอดประสบการณต์รงผ่านกรณีศึกษา ( Case Study ) พรอ้มอัปเดต 

นวัตกรรมและขอ้ควรระวังที่ส  าคัญในโลกธุรกิจ เพื่อใหคุ้ณพรอ้มรบัมือกับทุกความทา้ทายดว้ย

แนวทางปฏิบติัที่เป็นเลิศ (Best Practices) โดยกา้วขา้มทกุกรอบทฤษฎีเดิม 

4. เรียนรู้ตั้งแต่การเตรียมธุรกิจต้นแบบเพื่อการขยายสาขา การพัฒนาสาขา เครื่องมือพัฒนา  

แฟรนไชส ์การขยายไปต่างประเทศ การบริหารความสัมพันธ์แฟรนไชส ์และการเตรียมพรอ้ม  

รว่มหุน้กบันกัลงทนุ / กองทนุต่างประเทศ 

5. เขา้ร่วมกลุ่ม CFE Business Connection กลุ่มไลนอ์ัพเดทข่าวสารความรู ้และกับเพื่อนนักธุรกิจ 

ที่ปรกึษาในรุน่ 

6. การประชุมติดตามผล ตอบปัญหา อัพเดทขอ้มูลเพิ่มเติม หลงัจากเรียนรู้ 1 เดือน จ านวน 1 ครัง้  

( ในวนัที่ 8 พฤษภาคม 2569 ) 

7. ไดร้บัแฟ้มเอกสารประกอบการเรียนรูทุ้กหัวขอ้ และวุฒิบตัรส าหรบัผูจ้บหลกัสูตร  Chain Store & 

Franchise Executive ( CFE )  

8. เรียนรูใ้นบรรยากาศที่น่าสนใจ ไม่น่าเบื่อ พรอ้มรบัของที่ระลกึส าหรบัผูเ้รียนในหลกัสตูร 

9. อ่ิมท้องกับอาหารพิเศษจาก Brand Franchise ชั้นน า อาหารว่าง อาหารกลางวัน และพิเศษ 

อาหารค ่า Executive Dinner Talk พรอ้ม Snack Bar และเครื่องดื่มเย็นตลอดทัง้วนัไม่อัน้ 

 

 



 

 

 

วิทยากรผู้เช่ียวชาญด้านธุรกิจค้าปลีก & แฟรนไชส ์
 

• อาจารยจ์ิรภทัร  ส าเภาจนัทร ์

ประธานคณะที่ปรกึษา ผูเ้ชี่ยวชาญดา้นกลยทุธธ์ุรกิจการตลาดและแฟรนไชส ์
 

• อาจารยม์นนัพทัธ ์ ธนทัธนารมย ์

ที่ปรกึษาอาวโุส  ดา้นคา้ปลีกและแฟรนไชส ์ ผูเ้ชี่ยวชาญตลาดต่างประเทศ 
 

• อาจารยส์ายณัห ์ ไวรางกรู 

ที่ปรกึษาอาวโุส  ดา้นวางแผนกลยทุธธ์ุรกิจ  การเงินและการลงทนุ 
 

• อาจารยก์ าธร  อารีกิจเสรี 

ที่ปรกึษาผูเ้ชี่ยวชาญ  ดา้นกลยทุธก์ารตลาดแฟรนไชส ์
 

• อาจารยบ์ญุฤทธิ์  อรญักลู 

ที่ปรกึษาผูเ้ชี่ยวชาญ ดา้นงานออกแบบแบรนดเ์ครื่องหมายการคา้  รา้นตน้แบบ  

และออกแบบผลิตภณัฑ ์
 

• โคช้กฤษฏ ์กาญจนบตัร 

โคช้ผูเ้ชี่ยวชาญ ดา้นยุทธศาสตรอ์งคก์ร  

กรรมการผูจ้ดัการ บริษัท คารแ์ลค ไทย - เยอรมนั จ ากดั แบรนดแ์ฟรนไชส ์“โมลี แคร”์ 
 

• คณุสทุธิชยั พนิตนรากลุ 

นายกสมาคมแฟรนไชส ์และไลเซนส ์( FLA ) 

กรรมการผูจ้ดัการ บริษัท เดอะ วอฟเฟิล ซพัพลาย จ ากดั 

 

 

 
 



 

 

 

วิทยากรรับเชิญผู้เช่ียวชาญพเิศษ 
 

• คณุชยัปพฒัน ์ ศรีสวุรรณ ์ 

กรรมการผูจ้ดัการ บริษัท CS Intertech Co.,Ltd. 

ผูเ้ชี่ยวชาญดา้นสื่อ และปา้ยโฆษณา 
 

• โคช้เจมส ์สิปปวิชญ ์ ครามะค า 

กรรมการผูจ้ดัการ บริษัท โกลดฟิ์งเกอร ์ดีจิทลั เอเจนซี่ จ ากดั 

ผูเ้ชี่ยวชาญดา้นการตลาดดิจิตอล 
 

• คณุชิตสกณุ ศภุศรี 

กรรมการผูจ้ดัการ บริษัท โมเซิรฟ์ จ ากดั 

ผูเ้ชี่ยวชาญดา้นการวางระบบซอฟตแ์วรแ์ละแอปพลิเคชนั 
 

• คณุรตัน ปานประชา 

กรรมการผูจ้ดัการ บริษัท พิกเจอเรียน โปรดกัชั่นเฮา้ส ์จ ากดั 

ผูเ้ชี่ยวชาญดา้นการผลิตภาพ วิดีโอ และคอนเทนตโ์ฆษณา 
 

• คณุอรรถพล จนัทรวงศไ์พศาล 

กรรมการผูจ้ดัการ บริษัท ยอิูนเนอร ์จ ากดั 

ผูเ้ชี่ยวชาญธุรกิจการจดัอีเวน้ต ์
 

• คณุฐานิส หาญวานิช 

กรรมการผูจ้ดัการ บริษัท ฐาน สตดิูโอ จ ากดั 

ผูเ้ชี่ยวชาญดา้นการออกแบบรา้นคา้ 

 

 



 

 

 

วิทยากรรับเชิญผู้เช่ียวชาญพเิศษ 
 

• คณุณฐัญา ปิยบญุพาผล 

กรรมการผูจ้ดัการ บริษัท อะลีเกรีย กรุ๊ป จ ากดั 

ผูเ้ชี่ยวชาญดา้นการก ากบัการตกแต่งภายในรา้นคา้ 
 

• คณุประเสรฐิศิลป์ สรุวิิยะชยักลุ 

กรรมการผูจ้ดัการ บริษัท รา้น Le’ Souri Choco 

ผูเ้ชี่ยวชาญธุรกิจรา้นอาหารและเครื่องด่ืม 
 

• คณุจิตรลดา อดิศรณชกิจ 

ประธานเจา้หนา้ที่บริหารฝ่ายการตลาด  

บรษิัท This Partner International Group Thailand Co.,Ltd. 

ผูเ้ชี่ยวชาญดา้นบริการผลิตสื่อ PR ข่าว และการรีวิวสินคา้ / ไลฟ์ขายของดว้ยทีม 

อินฟลเูอนเซอร ์
 

• คณุศภุาวีร ์พสิษฐ์วรวิช 

กรรมการผูจ้ดัการ บริษัท แอคเซลลา่ จ ากดั 

ผูเ้ชี่ยวชาญดา้น Sale & Marketing มากกว่า 10 ปี 
 

• คณุวิทยา  ต่อเจรญิ 

กรรมการผูจ้ดัการ บริษัท ส านกังานบญัชี เนชั่น จ ากดั 

ผูเ้ชี่ยวชาญการบรหิารจดัการบญัชีธุรกิจ และองคก์ร 

 

* วิทยากรรับเชิญพิเศษ อาจเปล่ียนแปลงตามจ านวนผู้เข้าอบรม และความเหมาะสมของเนือ้หา * 


